
SIANE Salon industriel
> Carrefour des preneurs et donneurs d’ordres

> Vitrine des entreprises de production

> Valorisation des nouvelles technologies

> Transversalité des savoir faire entre les diffé-
rents secteurs industriels

> Plate forme d’échange et de dynamisation de
tous les acteurs de l’économie industrielle

Créé en 2005, SIANE est le salon du Grand sud réunissant
sous-traitants, acheteurs, distributeurs, fabricants et fournis-
seurs du milieu industriel dans la transformation des maté-
riaux : métaux, alliages, composites, matériaux avancés,
mais aussi conception de systèmes, assemblage et intégra-
tion d’équipements.

Plus de 4 500 visiteurs, un hall de 115 machines de produc-
tion, 350 raisons sociales présentes sur 12 000 m² de stands
confirment l’importance et le succès de ce salon auprès des
entreprises de productions industrielles.

Les perturbations économiques actuelles obligent les entre-
prises à revoir leur positionnement commercial en s’ouvrant
vers de nouveaux marchés, elles doivent être visibles par le
maximum de secteurs industriels, en même temps elles doi-
vent par l’évolution de leurs systèmes de production assurer
un service performant et compétitif.

La complémentarité des différents secteurs d’ac-
tivités et la transversalités des savoir faire doit
être une opportunité pour les entreprises de pro-
duction.

Tous les sous-traitants peuvent accéder à de nou-
veaux marchés.

Toutes les entreprises de production ont des be-
soins en équipements et services.

Afin de répondre aux attentes des marchés manifestées tant
par les fournisseurs que par les industriels, SIANE 2009 pro-
pose en complémentarité de l’offre productique déjà pré-
sente en usinage, assemblage et fourniture, un nouvel
espace dédié à la machine spéciale.

A SIANE les entreprises de production sont visibles par les acheteurs de nombreux secteurs d’activités.
A SIANE les technologies innovantes ont rendez vous avec les hommes de production
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UNE VÉRITABLE ENTREPRISE INDUSTRIELLE
AU CŒUR DU GRAND SUD-OUEST

Pourquoi cette ouverture vers l’ensemble des
secteurs industriels ?

Tous les secteurs soumis à des contraintes de productivité,
de conditions de production et de règles normatives très
strictes sont en pleine mutation, des investissements de mo-
dernisation sont engagés et vont se poursuivre en générant
de nouveaux besoins en matière d’équipements et de ser-
vices.

La compétitivité des entreprises passe nécessairement par le
renforcement des systèmes de production, par l’innovation.
Les technologies et les méthodologies mises en œuvre pour
assurer ces mutations, améliorer les performances, assurer la
disponibilité et la maintenance des équipements, font appel
aux mêmes ressources techniques et savoir-faire

La mécanique générale et de précision, l’aéronautique et le

spatial, les industries de la santé, ont trouvé leur place à
SIANE et constituent la base solide de ce salon.

Les opportunités de Midi-Pyrénées
La présence en Midi-Pyrénées de trois Pôles de compétence
dans les secteurs de l’aéronautique et espace, de la santé,
des agro-industries initie, et favorise notamment, l’étude et
la mise en place de projets d’innovations et de développe-
ments dans ces secteurs forts de l’économie régionale

Ces trois secteurs doivent impliquer et exploiter au mieux les
compétences et la vitalité du tissu industriel régional.

A SIANE les décideurs de ces 3 grands secteurs vont rencon-
trer les concepteurs les fabricants et les distributeurs d’équi-
pements et machines, les ingénieristes qui ont naturellement
des savoir-faire à proposer et à mettre au service de toutes
ces entreprises en pleine évolution.

> Pour sa 5ème édition le SIANE étend
son offre de production :
MACHINES SPÉCIALES AGRO-INDUSTRIES

• ÉQUIPEMENTS AUTOMATISMES, INSTRUMENTATION ET PROCESS
• EMBALLAGE
• CONDITIONNEMENT
Un secteur du salon ainsi qu’un catalogue sera consacré à cette acti-
vité avec une communication ciblée aux donneurs d’ordres concernés
Dans cet espace seront présents des constructeurs, des ingénieristes, des équipementiers qui mettrons
en avant leur savoir faire dans l’étude, la conception et la réalisation d’équipements spécifiques, inté-
grant les procès, la robotique, les automatismes, le pilotage, la supervision, le conditionnement, le
contrôle,... tout ce qui rend un système de production performant, réactif, fiable.
Ouvert à tous les secteurs de la production industrielle ce nouvel espace valorisera particulièrement les
équipements destinés aux secteurs des agro-industries, des industries de la pharmacie, des cosmé-
tiques, de la santé,…

Pourquoi l’ouverture vers les agro-industries ?
Les industries agro-alimentaires constituent le premier secteur industriel en France. Ce secteur qui se
place parmi les premiers exportateurs mondiaux doit aussi relever les défis de la globalisation..
Au cœur de grandes régions agricoles, Midi-Pyrénées, Aquitaine, Languedoc Roussillon, SIANE à Tou-
louse est idéalement placé pour offrir un service de proximité à ce vaste secteur économique qui s’ap-
puie sur un grand nombre de PME-PMI. Dans ces 3 régions, plus de 2400 entreprises, dont près du
quart ont un effectif supérieur à 20 personnes, génèrent un Chiffre d’Affaire de plus de 50 000 M€€

Les fabricants de machines spéciales sont également des donneurs d’or-
dres à la recherche de sous-traitance et utilisateurs de machines-outils.



70 Machines2007

> 12 000 m2 d’exposition
> Une communication visiteurs renforcée
> Une campagne de spots sur des radios

nationales :

> Une campagne de pubs dans la presse
nationale et locale :
- BOURSE de la MACHINE-OUTIL
- MACH PRO
- ÉQUIP’PROD
- JOURNAL DE L’AÉROPORT
- ENTREPRISES MIDI-PYRÉNÉES
- LA DÉPÊCHE DU MIDI
- LE JOURNAL DES ENTREPRISES ...

> 170 000 invitations distribuées
> 35 000 badges près inscrits à des don-

neurs d’ordres potentiels sur le plan na-
tional

> Des rendez-vous d’affaires programmés
avec plus de 70 participants

> Une représentation des institutions ré-
gionales : Conseil Régional - Conseil Gé-
néral - Chambres de Commerce - Grand
Toulouse - DRIRE - CRCI ...

> Un programme de conférences

Les rendez-vous d’Affaires du SIANE 5ème édition

Bilan SIANE 2008

Enquête de satisfaction réalisée auprès des visiteurs de SIANE
par les étudiants section BTS Technico commercial du Lycée Jolimont de Toulouse.

MIDI-PYRÉNÉES 42 %
RHÔNE-ALPES 15,7 %
ILE DE FRANCE 13,2 %
AQUITAINE 6,7 %
CENTRE 4,25 %
Autres 18,15 %
GRAND SUD-OUEST 53,5 %

LES EXPOSANTS

Autres régions présentes : Alsace, Lorraine, Nord, Picardie, Bour-
gogne, Normandie, Champagne-Ardenne, Franche-Comté,Auvergne.

350 raisons sociales présentes à SIANE sur 250 stands.

2005

LES EXPOSANTS

Les PMI PME
constituent la grande majorité des exposants

Usinage Mécanique 25 %27 %
Tôlerie / Chaudronnerie 9,5 %10 %
Électronique / Électricité 6,5 %9 %

Autres sous-traitance 7 %18 %
Services à l’industrie 28 %15 %
Équipements 19 %16 %

Matériaux nouveaux / composites 5 %5 %

Ensemble du salonMidi-Pyrénées

STANDS MIPTOTAL STANDSRAISONS SOCIALES % MIP

57195200 29 %

2007 99219280 45 %
2006 74230260 32 %

2008 107250340 45 %

2005

Évolution de l’Offre Productique présente à SIANE

5 Machines
2006 30 Machines 2008 110 Machines

2005

LES VISITEURS
VISITEURS MIPVISITEURSSURFACES % MIP

1 3002 6005 000 50 %

2007 1 5804 20010 000 37 %
2006 1 3703 6007 000 38 %

2008 2 1004 80011 500 44 %

Activités principales des Exposants

4800
Progression de 200714 %
Progression de 200633 %

LES VISITEURS

45 % des entreprises ont en moyenne moins de 20 personnes
30 % ont un effectif compris entre 20 et 50 personnes
15 % ont un effectif compris entre 50 et 100 personnes
10 % ont un effectif supérieur à 100 personnes

Les exposants de Midi-Pyrénées

38,5 % ont participé aux 3 derniers salons
18,5 % ont participé aux 2 derniers salons
43 % sont venus pour la première fois

La fidélisation des exposants est de 57 % ce qui confirme
l’intérêt que les entreprises portent à ce salon

Des rendez-vous ciblés,
des contacts qualifiés,

du temps gagné
dans un climat convivial

> Le concept
Les rendez-vous d’affaires du SIANE, c’est un espace de rencontres entre donneurs d’ordres et sous-traitants.

> Les objectifs
Rencontrer des partenaires potentiels, initier des collaborations et favoriser un dialogue constructif et efficace, dans un cli-
mat propice et dans un temps restreint pour permettre d’évaluer l’adéquation entre des besoins et des offres préalablement-
sélectionnés.

> Les moyens
Une zone dédiée située à l’entrée du salon, avec box individuels équipés pour vos rendez-vous.

> Les étapes de la réussite
Étape 1 : Votre dossier de présentation.

Lors de l’inscription, chaque participant remplit son dossier de présentation :
Le donneur d’ordre exprime ses besoins et intérêts,
Le sous-traitant détaille ses compétences.

Étape 2 : Sélection de vos contacts.
15 à 10 jours avant la manifestation, vous validez directement sur le site du salon les contacts qui vous intéressent.

Étape 3 : Organisation de vos rendez-vous.
Après votre validation, nous organisons les plannings de rendez-vous en fonction des disponibilités de chacun.

Étape 4 : Votre planning.
Vous pouvez visualiser sur notre site web votre planning de rencontres que nous vous communiquerons à votre
arrivée au salon.

Ils ont participé :
• ACTIA
• AHG
• AIRBUS
• ALCOA FASTENING SYSTEM
• APEM
• AREVA CEZUS

• ATELIER DU LYS
• AUBERT ET DUVAL
• BARCONNIERE
• BAUSCH & LOMB
• BERTIN SERVICES AEROSPACE
• BTS INDUSTRIE
• C.N.B.

• CHAUVIN OPSIA
• CHENE VERT
• CLAIRIS TECHNOLOGIES
• COMAU FRANCE
• CONSTRUCTIONS SAINT-ELOI
• COUACH
• CRANE AEROSPACE - ELDEC FRANCE

• DEDIENNE AEROSPACE
• EADS ASTRIUM
• EADS COMPOSITES AQUITAINE
• ELTA
• EQUIP'AERO TECHNIQUE
• EXOSUN
• FIGEAC AERO

• GUIMA PALFINGER
• IN-SNEC
• LIEBHERR AEROSPACE
• MAF AGROBOTIC
• MECANIQUE FREYSSINET SAS
• MICRO - TURBO
• NEXTER-ELECTRONICS
• ONERA

• PEROLO SA
• PICOMETRICS
• RECAERO
• R-MECA PSO
• ROBOSOFT
• ROXEL FRANCE
• SAFT
• SEVA TECHNOLOGIES

• SIEMENS VDO
• SME DESHORS ADI
• SNECMA PROPULSION SOLIDE
• TECHNIBUREAU SARL
• TECHNOFAN
• THALES ALENIA SPACE France
• VIGOUROUX.

Avez-vous eu des contacts
qui pourraient

être intéressants ?

Comment évaluez-vous
l’accueil du salon ?

Comment évaluez-vous la
présence des exposants ?

Etes-vous satisfait(e) des
informations recueillies ?

Quelles étaient vos attentes
lors de votre visite ?

2008c’était :



4600 décisionnaires et acheteurs utilisateurs d’équipements, de produits et de solutions techniques de machines spéciales seront au rendez-vous : PDG,
Gérants, DG • Responsables Production • Responsables Achats • Acheteurs • Commerciaux • Responsables Export • Responsables Laboratoire • Respon-
sables Gestion de stock • Responsables Logistique, Manutention, Stockage • Etudes, Recherche & Développement, Méthodes • Responsables Qualité.

De nombreux partenaires institutionnels et médias soutiennent cette cin-
quième édition de ce salon professionnel et apportent leur expertise et leur
soutien pour faire du salon SIANE un rendez vous incontournable pour la va-
lorisation et le développement de l’économie régionale.
Partenaires :
Conseil Régional Midi-Pyrénées • CCI Toulouse • DRIRE MIP • CRCI MIP •
Conseil Général Haute Garonne • Grand TOULOUSE • UIMM • MPE • MPI •
AIRBUS • AEROSPACE VALLEE • POLE CBS • SISMIP • GIPI • CDAF • La Mêlée
Numérique.

4 ème année de présence au salon SIANE
Paul SAUVAGEOT
PDG de ISP System spécialiste en conception et fabrication d’équipements de précision

“ Pour ISP System, SIANE est un rendez-vous incontournable avec les clients et les
sous-traitants régionaux. La région Midi-Pyrénées représente la quatrième région
en activité pour ISP System qui par ailleurs exporte dans toute l’Europe.
ISP System expose au SIANE ces produits les plus représentatifs : actionneur élec-
trique embarqué, robotique pour application médicale, micro-actionneurs et élec-
tronique de commande.
Le salon SIANE s’est également l’opportunité pour ISP System de promouvoir son
offre en équipements industriels automatisés et en machines spéciales. ”

Une unité de production série en salle blanche ESD à ISP System, Vic en Bigorre.

ISP System

Témoignages d’exposants

Des visiteurs ciblés

Des partenaires engagés

“ ... SIANE est pour ACTIA
une opportunité pour va-
loriser nos savoirs faire et
engager des échanges au-
près d'acteurs industriels
régionaux mais aussi na-
tionaux… “

M. Denis MARON,
Directeur de Business Group
d'ACTIA, groupe international
spécialisé dans la conception, le
diagnostic et la fabrication de
systèmes électroniques.

“ SCOMO est depuis 30 ans le lien solide entre les industriels de la région Midi-Py-
rénées – Aquitaine et Languedoc Roussillon et les grands constructeurs mondiaux
de machines-outils que sont MORI SEIKI, FANUC, WENZEL, HAAS, ADIRA, EROWA,
JONES AND SHIPMAN. Parce que SCOMO équipe tous ces industriels régionaux
en matériels neufs mais aussi d’occasion en mécanique et en tôlerie, notre société
est présente sur le SIANE depuis 3 ans.”

Corine BENAC - Directeur Général SCOMO

“ Le salon Siane est un espace incontournable dans
l’année, nous permettant de tisser avec nos clients et
les visiteurs un relationnel privilégié.
C’est aussi une action forte pour affirmer notre pré-
sence au cœur du tissu industriel de Midi-Pyrénées.
C’est également l’occasion, en proposant un accueil
chaleureux sur notre stand, de démontrer nos savoir-
faire, nos compétences ainsi que les dernières inno-
vations mise en place au cours de l’année. “

M. Didier BOURGUET
PDG de la société GOUBIER à MONTAUBAN

“ Un salon industriel en plein essor,
auquel on se doit de participer,
notre présence sur le SIANE est une
vitrine, au départ Régionale, deve-
nue désormais Nationale, le succès
de ce salon accompagne en quelque
sorte notre développement. ”

M. Michel HADDAD PDG
et M. Yohan GRES Directeur Industriel
de Mécamesures Technologies à Toulouse

AGCM

SCOMO

GOUBIER

MECAMESURES TECHNOLOGIES

ACTIA

“ Nous venons dans cette région car il y a un
marché avec un dynamisme industriel intéres-
sant qui correspond bien à nos attentes, nous
pouvons ici présenter nos savoir-faire et arriver
ainsi à créer des échanges, c'est un outil qui nous
intéresse ... “

M. Stephen BRANDALISE
PDG de AGCM à Ayguemorte les Graves (33)



POUR RECEVOIR LE DOSSIER D’INSCRIPTION
(sans engagement de votre part)

Demande de badges d’accès gratuits en ligne sur www.salonsiane.com

Raison sociale :................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

Adresse :...........................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

Code postal :................................................................ Ville : ........................................................................................................................................................................................................................................

Téléphone :............................................................................................................................................ Fax : ................................................................................................................................................................

Contact :...........................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

A retourner au Service Administratif : Salon SIANE - 55 Avenue Louis Breguet - Bureau 39 - Bâtiment 7 - 31400 TOULOUSE - Tél : 05 61 24 93 37 - Fax : 05 61 24 86 37
in fo@salonsiane.com - www.salonsiane.com

Contacts : Jessica VIGNERON : 05 61 24 93 37 - Christophe DEMATOS : 06 87 43 85 76

PARC DES EXPOSITIONS

TOULOUSE
13-14-15 OCTOBRE 2009
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SOUS-TRAITANCE INDUSTRIELLE SERVICE À L’INDUSTRIE ÉQUIPEMENT DE PRODUCTION

NOUVEAU
MACHINES SPÉCIALES

> Mécanique générale et de précision
> Chaudronnerie
> Découpage
> Emboutissage
> Fabrication d’outillage
> Transformation matières plastiques,
caoutchouc, composites.

> Informatique industrielle
> GPAO
> CFAO
> CAO
> Conseil et toutes activités de services

se rapportant à l’entreprise.

> Robotique
> Tôlerie
> Enlèvement
> Déformation
> Traitement de surface
> Machines spéciales pour l’industrie mécanique
> Conditionnement
> Électronique

> Pour :
• l’industrie
• l’agro-industrie
• l’industrie pharmaceutique
• cosmétique
• emballage
• conditionnement

Un tarif de participation attractif
Stand 9 m2 équipé 1980 €HT(1 comptoir, 3 chaises, 1 table, 1 présentoir à plaquettes,

1 réfrigérateur, 1 corbeille à papier, 1 éclairage 3 spots + 1 boîtier 1 kw,
1 page catalogue, 200 invitations, participation aux rendez-vous d’affaires.)


